MITTELSTANDSBANK

FOorderangebote der KfW:
Finanzierung und Beratung

Finanzierungsmaoglichkeiten fur Existenzgrinder/Jungunternehmer

Bad Toélz, 03.03.2007



lhr Referent krW

MITTELSTANDSBANK

Robert Nau

KfW Mittelstandsbank
Ludwig-Erhard-Platz 1 — 3
53179 Bonn

Telefon 0228 831-8374
Telefax 0228 831-8078

robert.nau@kfw.de



lhr Unternehmen:

Mehr als nur Finanzierung

MITTELSTANDSBANK
= N= Idee
/ T prifen \
Finanzierung <Uberzeuge” nformieren Markt
l strukturieren

Konzept



Persénliche Voraussetzungen: krW
Worauf kommt es an? MITTELSTANDSBANK

Motivation &
Einsatz-
_ bereitschaft
soziales/

Ausbildung
familiares T
Umfeld

. betriebs-
Risiko- . .
. wirtschaftliche
bereitschaft .
Kenntnisse
Branchen-
erfahrung



Idee und Markt: die richtige Idee krW
zur rechten Zeit am richtigen Ort MITTELSTANDSBANK

Produkt

Standort
Kunden

Mitbewerber Lieferanten



Konzept:
Worauf kommt es an?

BUSINESSPLAN

Geschéftsidee
Grunderprofil (Lebenslauf)
Markt, Wettbewerb

Investitionsplan
Rentabilitatsvorschau
Liquiditatsplan

MITTELSTANDSBANK

Intern
Idee/Konzept strukturieren
Wissenslicken erkennen
Engpéasse frihzeitig erkennen

Extern
Kommunikation und Prasentation

Voraussetzung fur die
Beschaffung von Fremdkapital



Finanzplanung:
Worauf kommt es an?

Wie viel Kapital beno6tige ich?

Investitionsplan

EURO

langfristige Investitionen
Grundstlicke, Gebaude
Maschinen, Gerate, KFZ
Einrichtungen, Blroausstattung
Ubernahme-/Beteiligungspreis
einmalige Patent-, Lizenz-, Franchisegeblhr

Material-AMarenlager

| Betriebsmittel
Betriebliche und private Kosten

Liquiditatsreserve

!Eesamtsumme Kapitalbedarf

MITTELSTANDSBANK

Personalkosten
Miete
Versicherungen
Leasing

Zinsen

etc.



Finanzplanung:
Worauf kommt es an?

Lohnt sich das Vorhaben?

. Jahr
Rentabilitatsvorschau 1. |2. |3

Nettoumsatz
A. Material-/'Wareneinsatz

= Rohagewinn
/. Aufwendungen

Cash-Flow

Abschreibungen

~ =~

Einkommens-/Gewerbesteuer

Jahresuberschuss/-defizit

A Private Versicherungen

Verflugbares Einkommen

I

Preiskalkulation
Mengenplanung

Personalkosten
Miete
Versicherungen
Zinsen

etc.



Finanzplanung:
Worauf kommt es an?

Bin ich jederzeit zahlungsfahig?

ey Monat
Liquiditatsvorschau 1 |2
Liquide Mittel (Kasse, Bank) Material-\Wareneinkauf
+ Einzahlung aus Umsatz Personalkosten
+  Darlehen / Privateinzahlung Fremdkapital — Zins
+  Sonst. Einzahlungen Fremdkapital —Tilgung
- ) Vorsteuer/Umsatzsteuer
= __Summe verfugbare Mittel = Einkommens-/Gewerbesteuer
Auszahlungen Sonstige Auszahlungen
Investitionen
Privatentnahmen

Summe Auszahlungen

|||++

Ergebnis (Differenz)
Ausgleich z. B. KK-Kredit




Finanzierung:
Woher kommt das Geld?

7

Eigenkapital \—V

Sicherheitspolster/
Kreditwirdigkeit

Fremdkapital :’

10

Ersparnisse
Eigenleistungen

Sacheinlagen

Private Fremdmittel
Bankdarlehen

Offentliche Forderung



Offentliche Férderung:
Warum?

Damit Erfolg versprechende Vorhaben nicht an einer Finanzierung

scheitern ...
S et
2y %@0“‘
gute Idee
hoch motiviert
Arbeitsplatze Wirtschaftlich
schaffen handeln

geringes Eigenkapital
wenig Sicherheiten
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Offentliche Férderung:
Hier erhalten Sie Unterstltzung

WER? EU, Bund, Lander, Kommunen

Beratung, Darlehen, Beteiligungen,

7
WAS? Blrgschaften, Zuschisse

Banken, Forderinstitute, Wirtschafts-

7
WO* forderungen, Kammern, Verbande
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FOorderangebote der KfW:
Nutzen Sie die Vortelle!

Risikolbernahme
Haftungsfreistellung
Kredite mit Eigenkapitalcharakter (Mezzanine)
Beteiligungen

Zinsverbilligung
lange Laufzeiten
feste Zinssatze i. d. R. Uber die gesamte Laufzeit
tilgungsfreie Anlaufjahre

Beratung
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FOorderangebote der KfW:
Was kann finanziert werden?

Existenzgrindungen Unternehmens- Unternehmens-
(auch Franchising) ubernahmen beteiligungen

Erweiterungs-
Investitionen

Investitionen (z. B. Grundstiicke, Gebaude, Maschinen, Gerate)
Ubernahme- /Beteiligungskaufpreis

erstes Waren- /Materiallager

Forschungs- und Entwicklungskosten

MarkterschlielRungskosten (z. B. Marktanalysen, Teilnahme an Messen)
Betriebsmittel (z. B. Miete, Kaution, Personalkosten)

... in allen Branchen (programmbedingt mit Einschrankungen)
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FOorderangebote der KfW:
Darauf sollten Sie achten

Hausbankprinzip

_

Investor Hausbank

‘1
Hausbank /“ KfwW

y

Rechtzeitige Antragstellung

Selbststandigkeit muss in der Regel Haupterwerb darstellen

15



Tipps fur das Bankgesprach

16

Bereiten Sie sich grundlich auf das Gesprach vor.
Vereinbaren Sie rechtzeitig ein Beratungsgesprach.

Behalten Sie das Ziel des Gesprachs vor Augen: Erst Uberzeugen, dann
gemeinsam nach der gunstigsten Ldsung suchen.

Uberlegen Sie, welche Sicherheiten Sie fir einen Kredit anbieten konnen.
Vereinbaren Sie Termine bei verschiedenen Kreditinstituten.

Sprechen Sie von sich aus das Thema ,Offentliche Férdermittel“ an!



Unsere Finanzierungsprogramme:
Produktlbersicht

. junge etablierte : -
Grunder Unternehmen Unternehmen Spezialbereiche
Startgeld
Mikro-Darlehen 7 B.
| ERP-
ERP-Kapital ERP-Kapital Kapital fr Regional,
flir far Arbeit und Beteiligungs-
Grindung Wachstum Investitionen programme
: ERP-
| Unternehmerkaplt‘lil Innovation,
Unternehmerkredit USRI
Umwelt

ERP-Startfonds

17




Unsere Finanzierungsprogramme:
, Kleine“ Vorhaben

geringer Kapitalbedarf wenig Sicherheiten

100% Mikro10 100% Mikro-Darlehen

18

wenig Eigenkapital




Haftungsfreistellung

Rickzahlungsbetrag: 50.000 EUR

Risikovertei!ung ohne Risikoverteilung mit
Haftungsfreistellung Haftungsfreistellung
= 100% 20% (= = ) 80%
Hausbank Hausbank KfW
50.000 EUR 10.000 EUR 40.000 EUR

Vereinbarung zwischen der KfW und Ihrer Hausbank!
Ersetzt nicht Ihre Sicherheiten!
Entbindet Sie nicht von der Ruckzahlung des Darlehens!

19 ry



Unsere Finanzierungsprogramme:
Fast so gut wie Eigenkapital

mittlerer Kapitalbedarf wenig Sicherheiten

15% Eigenmittel

25% ERP-Kapital fur Grindung

60% Unternehmerkredit

20

Liquiditat schonen



Unsere Finanzierungsprogramme:
Fast so gut wie Eigenkapital

mittlerer Kapitalbedarf wenig Sicherheiten Wachstum finanzieren

20% Eigenmittel/Unternenmerkredit

40% ERP-Kapital fir Wachstum

40% Kofinanzierung der Hausbank
(z.B. Unternehmerkredit)
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Unsere Finanzierungsprogramme:
Der Kredit, der immer passt

gunstig und flexibel Sicherheiten
finanzieren vorhanden

100% Unternehmerkredit

22

Eigenkapital
vorhanden



Unsere Finanzierungsprogramme:
Wenn Sie etwas Neues machen

technologieorientierte
Unternehmen

NS

ERP-Startfonds

Beteiligungskapital

23

maximal 5 Jahre
nach Grindung



Unsere Finanzierungsprogramme:
Fur jeden Zweck das richtige Produkt

Zins-
verbilligung
A Abhéngig von Bonitat
o und Sicherheiten
Unternehmer-
kredit
ERP-Kapital
fur Grindung

ERP-Kapital
fir Wachstum

StartGeld

ERP-Startfonds Mikro-Darlehen

Risiko-

24

» (ibernahme

#|



Unser Beratungsangebot:
Finanzierung

Infocenter der KfW Mittelstandsbank
Montag bis Freitag von 7.30 — 18.30 Uhr
01801 241124 (Ortstarif)
infocenter@kfw.de

www.kfw-mittelstandsbank.de
www.nexxt.org
nexxt-change Unternehmensboérse

Berater-Borse
Franchise-Borse
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Unser Beratungsangebot:
Finanzierung

Personliche Beratung
Hier am Messestand!
KfW-Beratungszentren

Bonn
Berlin
Frankfurt

KfW-Beratungssprechtage
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Am Schluss ...

... welche Fragen haben Sie noch?

S
/l\ -
7/ \
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